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Ideen und ErfolgIdeen und Erfolg
Die Basis für UnternehmensDie Basis für Unternehmens--Gründungen & UnternehmensGründungen & Unternehmens--FührungFührung

Inhalte zu Teil 2 & 3Inhalte zu Teil 2 & 3
31. Jänner & 10. Feber 200731. Jänner & 10. Feber 2007

Ideen und Erfolg2

Was treibt unsere Kunden an ?Was treibt unsere Kunden an ?

VorteileVorteile

•• Wissen, wann welcheWissen, wann welche
Themen kommenThemen kommen

•• Bessere Konzentration aufBessere Konzentration auf
Beiträge aus demBeiträge aus dem
TeilnehmerkreisTeilnehmerkreis

•• Gemeinsames AufarbeitenGemeinsames Aufarbeiten
von Beispielenvon Beispielen

2 Termine:2 Termine:
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Was treibt unsere Kunden an ?Was treibt unsere Kunden an ?

31. Jänner31. Jänner

Märkte &Märkte &
KundenKunden

•• Analyse & Beurteilung derAnalyse & Beurteilung der
Märkte, Branchen undMärkte, Branchen und
KundenKunden

•• Nutzen für Kunden,Nutzen für Kunden,
Bekanntheit & ImageBekanntheit & Image

•• Was Kunden antreibtWas Kunden antreibt
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Was treibt unsere Kunden an ?Was treibt unsere Kunden an ?

10. Feber10. Feber

BusinessBusiness--PlanPlan
im Detailim Detail
•• Vorteile & Zweck desVorteile & Zweck des

BusinessBusiness--PlansPlans

•• Aufbau & nützlicheAufbau & nützliche
Werkzeuge wieWerkzeuge wie
 GewinnGewinn-- & Verlustrechnung& Verlustrechnung
 Finanzplan der VBFinanzplan der VB
 Plan4YouPlan4You EasyEasy von AWS/WKOvon AWS/WKO

•• FörderquellenFörderquellen


